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 Wien

� Das Passende für jeden   
Basiswissen für Einsteiger, Update für Praktiker oder 
ExpertenwissenfürProfisundSpezialisten

� Fundiert, aktuell und praxisnah 
ÖsterreichsführendeFachausbildungfürAuftraggeberundBieter
mitTippszurAnwendungdesBVergG2018inderPraxis

� Aus erster Hand
PraxisrelevanteInputsvondenführendenVergabeexperten

Vergabe Seminare
Das neue BVergG in der Praxis 



Verhandlungsverfahren und  
andere „besondere“ Verfahren nach BVergG 2018
9. Mai 2023

VorTrAGEndE
 RA Dr. Andreas GföhleristrechtsanwaltderKanzlei
SchrammÖhlerrechtsanwälte.Tätigkeitsschwer
punkte:BereicheVergabeundBauvertragsrecht.

 Mag. Christa Gschweitl, MBAistJuristinmitabgelegter
rechtsanwaltsprüfungmitManagementBackground,
GeneralistinmitSchwerpunktenVergabe
(Ausschreibungen)/(Bau)Vertrags/Immobilienrecht.
SieistLeiterinStabsstellerechtvonviadonauund
Prokuristin.

 RA Dr. Matthias ÖhleristPartnerderKanzleiSchramm
ÖhlerrAe.Erwar199496inderfürdieÜberwachung
desöffentlichenAuftragswesenszuständigenAbteilung
GdXVB3derEuropäischenKommissiontätig.

 RA Mag. Gregor StickleristPartnerderKanzlei
SchrammÖhlerrAe.ErführtVergabeverfahrenu.a.in
denBereichenBau,FacilityManagement,Finanzierung
undPPPdurch.EristLehrbeauftragterfürVergabe
undBauvertragsrecht.

ZIELGruPPE
• Praktiker,diealsAuftraggeber

BeschaffungenimVerhandlungs
verfahrenoderanderen„besonderen“
Verfahrenabwickelnoderdiesvorha
ben

• Bietervertreter,diesichüberdieBeson
derheiteninformierenwollen

nuTZEn
KlärenSie,wanndasVerhandlungsver
fahrenzumEinsatzkommtundwelcheBe
sonderheitenzubeachtensind.KlärenSie
wanndieInnovationspartnerschaft,das
dynamischeBeschaffungssystemundder
wettbewerblichedialoginFragekommen.

TIPPSAuSdEMVErGABEBErEIch

Vergabeforum 
ÖsterreichsgrößtePlattformfürAuftraggeberundBieter

Konferenz|12./13.oktober2023,Wien

updateBVergG:dieTopExpertendesösterreichischenund
europäischenVergaberechtsbeleuchtendieaktuellen
EntwicklungenimöffentlichenAuftragswesenunddierelevantesten
EntscheidungenderVergabekontrollinstanzen.

Fundierter Einstieg in das Vergaberecht 
VergaberechtfürAnfänger

Seminar|21./22.März2023,Wien

rechtsgrundlagenundBasiswissenfürAusschreibungen.Sie
profitierenvoneinerverständlichenundpraxisgerechten
Aufbereitungderrechtsgrundlagenunderhaltenwertvolle
hinweiseundEmpfehlungenfürdieerstenAusschreibungen.

Alle Details unter businesscircle.at/vergabe

MEhrWErT

MitdemBVergG2018wirddasVerhandlungs
verfahrenzumneuenregelverfahren.Klären
Sie,wanndasVerhandlungsverfahrenzum
Einsatzkommt.InformierenSiesichüberalle
neuerungenunderfahrenSie,woraufSiebei
derVorbereitungunddurchführungachten
sollten.LernenSiehäufigeFehlervon
AuftraggebernundBieternkennenund
vermeiden.

Jetzt  

ticket 
Sichern



Verhandlungsverfahren und  
andere „besondere“ Verfahren nach BVergG 2018
9. Mai 2023

 � VorbereitungundKonzeptiondesVerfahrens
• VorteileundnachteiledesVerhandlungsverfahrens
• WeiteMöglichkeitenzurWahldes
Verhandlungsverfahrens

• unterschiededesVerhandlungsverfahrensbei
VerhandlungenmitnureinemBieter|mitmehreren
Bietern|beibesonderendienstleistungenim
Sektorenbereich|imunterschwellenbereich

 � TaktikenundPraktikenimVerhandlungsverfahren
• WasistbeidererstenVerfahrensstufezubeachten?
WelcheunterlagenundInformationenmüssenbereitszu
BeginndesVerfahrensbekanntgegebenwerden?

• PflichtzurAngabe(nichtverhandelbarer)
Mindestanforderungen

• SinnvolleundnachBVergGzulässigeEignungsund
Auswahlkriterien

• Formalprüfungd.Teilnahmeanträge,Verbesserbarkeit
vonMängeln

• StrukturundInhaltderAusschreibungsunterlagen
• EingangderAngebote,Angebotsöffnung,Formalprüfung
derAngebote

• ÜbergangindieVerhandlungsphase|Shortlisting|
Verhandlungspflicht

• AblaufderVerhandlungen|Strukturierungdes
VerfahrensundSelbstbindungdesAuftraggebers|Last
andBestoffer

• BewertungderAngebote,(keine)Änderungvon
Zuschlagskriterien

• häufigeFehlervonAuftraggebernundBieternbei
Verhandlungsverfahren

dauer:9.0017:00uhr

 � AusgewählteAspektebeimAblaufdes
Verhandlungsverfahrens

• InterneAufstellungundinternerregelungsbedarf
• MaßnahmeninhinblickaufmöglicheInteressenskonflikte
• BieterbeobachtungundBieterverhalten
• umgangmitGeschäftsgeheimnissen/vertraulichen
Informationen

• AnforderungenaneineJurybewertung
• ZulässigkeitbloßerPreisverhandlungen
• ZulässigesAusmaßanÄnderungenaufgrundder
Verhandlungen

• BesonderheitenbeiderVertragserstellung
• BewahrungderFlexibilität,auchnachVertragsabschluss:
rahmenvereinbarung,präziseAbrufklauseln

 � dynamischesBeschaffungssystem
• Anwendungsbereichbzw.ZulässigkeitdesdBS
• SpezifikaundAufbaudesdBS
• VorteileundnachteiledesdBS

 � Wettbewerblicherdialog
• Anwendungsbereichbzw.Zulässigkeitdes
wettbewerblichendialogs

• SpezifikaundVerfahrensaufbau
• Vorteileundnachteiledeswettbewerblichendialogs

 � Innovationspartnerschaft
• Anwendungsbereichbzw.Zulässigkeitder
Innovationspartnerschaft

• SpezifikaundVerfahrensaufbau
• VorteileundnachteilederInnovationspartnerschaft

 � Präklusionundrechtsschutz
• PräklusionalswichtigsterBausteinder
Verhandlungstaktik

• rechtsschutz:risiken,KostenundKonsequenzen
• Ideenschutz
• StrafrechtlicheAspekte

InhALT

ÜBErBLIcKÜBErdIEVErFAhrEn:VErhAndLunGSVErFAhrEn,dYnAMISchESBESchAFFunGSSYSTEM,
WETTBEWErBLIchErdIALoG,InnoVATIonSPArTnErSchAFT,VErhAndLunGSMÖGLIchKEITEn&
FLEXIBILITÄTFÜrAuFTrAGGEBEr&BIETEr



100 Praxis-tipps für Ausschreibungsunterlagen
23. Mai 2023

VorTrAGEndE
 RA Dr. Andreas Gföhler, RA Dr. Matthias Öhler, RA Dr. 
Georg Zellhofer, KanzleiSchrammÖhlerrAe. 
(siehecVsbei:VergaberechtfürSektorenAuftraggeber)

 Mag. Hubert ReisneristrichterdesBundes
verwaltungsgerichts.ZuvorwarerSenats
vorsitzenderdesBundesvergabeamtesundu.a.
inderStabsstelledesAmtesdernÖ
LandesregierungundVolksanwaltschafttätig.

 RA Dr. Johannes Schramm, M.B.L.-HSG ist 
PartnerderKanzleiSchrammÖhlerrAemit
SchwerpunktÖffentlichesVergabewesen.Erist
coherausgeberundcoSchriftleiterder
ZeitschriftfürVergabeundBauvertragsrecht.

 � AnwendungsbereichBVergG
• Ausnahmevondienstleistungsund
Baukonzessionsverträgen(BVergGKonz)

• Anwendungsbestimmungen„gemischteAufträge“ 
(§3Entwurf)

• ErweiterungAusnahmenkatalog(§9Enwurf)rechts
anwalts/notardienstleistungenAlleKredit/darlehens
aufnahmendienstleitungeniZm„politischen“Kampagnen
Verkehrs/rettungsdienstleistungen/bestimmte
PostdiensteunwesentlicheVertragsänderungen
VergabeverfahreniZmBereitstellung/Betrieböffentlicher
KommunikationsnetztedienstleistungsAufträgeüber
nichtwirtschaftlichedLvonallgemeinemInteresse
ForschungsundEntwicklungsdienstleistungen

• InhouseVergabe
• ÖffentlichePartnerschaft
• EingeschränkteGeltungBVergG„Besondere
dienstleistungen“/„partizipatorischedienstleistungen“

 � GrundsätzeundallegemeineBestimmungen
• StärkungKMu/SozialeundberuflicheIntegration/
Interessenskonflikte

 � Verfahrensarten
• AusweitungdesAnwendungsbereichsfürVVoB/
wettbewerblicherdialog

• Innovationspartnerschaft
• ÄnderungenbeidBSundrahmenvereinbarung
• neurungenAuftragswertberechnung

 � AblaufvonVergabeverfahren
• Bekanntmachungen(oGdModell)
• eVergabe
• VerkürzungderMindestfristen
• ÄnderungenLeistungsbeschreibung(keinZwangzurnorm)
• ÄnderungenAlternativangebote/Abänderungsangebote
• Subunternehmer/Gütezeichen
• KeineöffentlicheAngebotsöffnung
• ZuschlagskriterienBestangebotsprinzip/
„horizontalisierung“/Lebenszyklusmodell

 � Eignung
• ErweiterungderAusschlussgründewettbewerbswidriges
VerhaltenInteressenkonfliktMängelbeiVoraufträgen
BeeinflussungdesAuftraggebers

• neuerungenEignungsnachweiseAusschlussvon
PersonenimVerwaltungs,LeitungsoderAufsichtsorgan
Verbandregisterauskünfte„onlyoncePrinciple“EEE
BeschränkungMindestumsatz„Selbstreinigung“

 � ÄnderungennachAbschlussdesVerfahrens
• KeineZustimmungsfiktionbeiSubunternehmerwechsel
• ÄnderungenvonVerträgenundrahmenvereinbarungen
• VerpflichtungzurVertragskündigung
• MeldepflichtendesAugtraggebers(BuAK)
• erechnung

dauer:917uhr

ZIELGruPPE
dasAufbauSeminaristidealalsErgänzungzum
GrundlagenSeminarundalsupdatefürPraktiker,dieihr
Vergabewissenauffrischenwollen.

nuTZEn
AnhandeinerMusterausschreibungwerdendieSchritte
einesVergabeverfahrenserörtert.Sielernen,wieSie
häufigeFehlerquellenundStolpersteineerkennenund
vermeiden.Sieerhaltenpraktischechecklisten,Tippsund
EmpfehlungenfürIhrePraxisundGestaltungsspielräume
vergabekonforminZeitendesBVergG2018nutzen.

MitpraktischenMusterbausteinen:Minderungvon
Schadenersatzrisiken/ErmessenbeiderBieterauswahl/
Jurybewertungen/Vertragsklauseln

InhALT



100 Praxis-tipps für Ausschreibungsunterlagen
23. Mai 2023

Vergaberecht für Sektoren-Auftraggeber
2. Mai 2023

VorTrAGEndE
 RA Dr. Andreas Gföhler ist 
rechtsanwaltderKanzleiSchramm
ÖhlerrAe.Tätigkeitsschwerpunkte:
VergabeundBauvertragsrecht.

 RA Dr. Matthias Öhler ist Partner der 
KanzleiSchrammÖhlerrAe.Erwar
199496inderfürdieÜberwachung
desöffentlichenAuftragswesens
zuständigenAbteilungGdXVB3der
EuropäischenKommissiontätig.

 Angelika Saladin, LL.M, MBA leitet
dasreferatVergabeund
VertragsrechtderWienerLinien
Gmbh&coKG.davorwarsie
consultantbeiPlatzer&Partner
unternehmensberatungGmbhmit
SchwerpunktVergaberecht.

 RA Dr. Georg Zellhofer ist Partner in 
derKanzleiSchrammÖhlerrAe.
Schwerpunkte:Vergaberecht,
ÖsterreichischesundEuropäisches
KartellundVertriebsrecht,
Transportrecht,Europarecht.

InhALT

BESchAFFunGIndEnBErEIchEnVErKEhr,EnErGIE,
WASSEr,PoST

 � derGeltungsbereichdesSektorenvergaberechtsund
VoraussetzungenfürdasVergaberechtlight

• WeristSektorenAuftraggeber?WasgiltalsSektorentätigkeit?
• Aufträgemit„doppelnatur“:rechtslageundrechtsprechungbei
unternehmen,diegleichzeitigSektorenAuftraggeberund
klassischeröffentlicherAuftraggeberSektorenAuftraggeberund
garkeinAuftraggebersind

• neueAusnahmenundFreistellungenvomGeltungsbereich
• ZusammenarbeitmitAuftraggebern,konzerninterneVergabe,
verbundeneunternehmenundGemeinschaftsunternehmen

 � Vergaberegimelight
• VergabeverfahrenindenSektoren:Worinbestehendie
wesentlichenErleichterungenfürSektorenauftraggeber?

• WelcheVerfahrensartengeltenimunterschwellenbereich?
• BestangebotsprinzipimBVergG:dashorizontalisierungsmodell
• Präqualifikation,EignungsundAuswahlkriterien
• FreiräumebeiderAngebotsbewertung
• AngebotsprüfungundAusscheidung

 � FreiheitenundGrenzenindenVergabeverfahren
• Verhandlungsverfahren:WasdarfderAuftraggeber,wasdarfer
nicht?

• richtigeTaktikbeiVerhandlungen:Ablaufplanung,Präsentation,
richtigereaktionaufEinwände,taktischrichtigeVorgehensweise

• rahmenvereinbarungals„Pflichtbeschaffungstool“
• Innovationspartnerschaft–Flexibilitätinder
Leistungsbeschreibung

• Wettbewerblicherdialog

 � rechtsschutz
• PräklusionvonrechtswidrigenAusschreibungen
• VorgabenzurBekanntgabederZuschlagsentscheidungund
Ausnahmen

• VerschärfteAnfechtbarkeitvonrechtswidrigendirektvergaben
• ZuständigkeitderVerwaltungsgerichte

dauer:9.0017:00uhr

ZIELGruPPE
MitarbeitersämtlicherSektorenauftragge
berausdenBereichenrecht,Einkaufund
Beschaffung

VertreterderAuftragsnehmerseiteausden
Bereichenrecht,VertriebundEinkauf

nuTZEn
SpielräumenutzenundFehlervermeiden.
ErfahrenSie,wieSiediegrößereFlexibilität,
dieIhnendasBVergGeinräumt,richtig
nutzen.ImFokusstehendieaktuellenÄn
derungendurchdasBVergG2018.



Auftragnehmer-tag: Vergaberecht für Bieter
25.April2023

VorTrAGEndE
 RA Dr. Matthias ÖhleristPartnerderKanzlei
SchrammÖhlerrechtsanwälte.Erwar199496inder
fürdieÜberwachungdesöffentlichenAuftragswesens
zuständigenAbteilungGdXVB3derEuropäischen
Kommissiontätig.

 RA Mag. Michael Scherzer istseit1998Mitgliedder
rechtsabteilungderSiemensAGÖsterreich.Seine
TätigkeitsschwerpunkteliegenimBereich
Großanlagenverträge.Seit2003Fachzuständigkeitfür
Vergaberecht.

 RA Mag. Gregor StickleristPartnerderKanzlei
SchrammÖhlerrAe.ErführtVergabeverfahrenu.a.in
denBereichenBau,FacilityManagement,Finanzierung
undPPPdurch.EristLehrbeauftragterfürVergabeund
Bauvertragsrecht.

 RA Dr. Stefan Zleptnig, LL.M.leitetdasTeam
VergaberechtundÖffentlichesrechtinder
rechtsabteilungderASFInAG.EristalsVortragender
fürVergaberechtundumweltrechttätig.

ZIELGruPPE&nuTZEn
EinTagandemspeziellaufdieFragen
undThemenderBietereingegangen
wird.

Sieerfahren,wieSieFehlerdesAuf
traggebersrechtzeitigerkennen,richtig
reagierenundvorallem,wieSieeigene
Fehlervermeiden.

MitTippsvonAuftraggeberseite:Vermei
dungtypischerFehler,Erfolgsfaktoren
undoptimaleAngebotsgestaltung.

MEhrWErT

diesesSeminarwidmetsichspezielldenFragen
undThemenderBieter.durchschauenSiedie
TricksderAuftraggeber.VermeidenSieFehler.
GestaltenSieIhreAngeboteoptimal.undholen
SiesichIhrupdatemitallenBestimmungendes
neuenBundesvergabegesetztes„BVergG2018“.
FürmehrErfolgimWettbewerbumöffentliche
Aufträge.

Teilnehmerstimmen 
zuSeminarenausdemVergabeBereich

Jetzt  

ticket 
Sichern

AngenehmeVortragsweiseundinteraktiveBeantwortungvon
Fragen. 
Stefan Frager,FlughafenWien

Anschaulicheundeinprägsamedarstellung 
derMateriedurchBeispieleausderPraxis. 
Vera Konrath,PVA

PraxisrelevantesWissen,sehrfundiertaufbereitet. Evelyn 
Stuhlpfarrer, oenB

Fachlichkompetent.Empfehlediesjedem,dermit
Ausschreibungsbearbeitungzutunhat. 
Birgitt Fenz, covidienAustria

EinperfektesreferentenTeam. 
Christa Gugubauer, AMSoberösterreich

BesondersguthatmirdieKompaktheitderVeranstaltunggefallen. 
Thomas Kliesspiess, FlughafenWien



Auftragnehmer-tag: Vergaberecht für Bieter
25.April2023

 � Angebotsprüfung,Aufklärungsgespräche,
AusscheidenvonAngeboten

• KeinePflichtzurAngebotsöffnung
• AnspruchaufAufklärungsgespräche:Verfahrenund
zulässigerInhalt

• KontradiktorischeAngebotsprüfung–Konkretisierungdes
Aufklärungsersuchens

• TypischeAngebotsmängelunddieFragenachihrer
Behebbarkeit

• unterangebote–SpekulativeAngebotspreise

 � Verhandlungsverfahren:dasneueregelverfahren
• WasdarfderAuftraggeber,wasdarfernicht?
• richtigeTaktikbeiVerhandlungen:Ablaufplanung,
Präsentation,richtigereaktionaufEinwände

• nachforderungenundneueAnforderungenanAngebote
währendderVerhandlungsphase

 � rechtsschutz
• AchtungPräklusion–VerlustvonrechtendurchZeitablauf
• WelcheEntscheidungensindwannanfechtbar:
Berichtigung,Fragenbeantwortungen,etc.

• AlternativeStreitbeilegungsstrategien/Anfechtbarkeitvon
rechtswidrigendirektvergaben

• FehlendeAntragslegitimationbeiAusscheidungundihre
Ausnahmen

 � complianceManagementSysteme
• diewichtigstenTodosundhäufigstenFragen
• WorauftypischerweiseausSichteinesBieterszuachten

ist
• KonzepteinesBietercomplianceSystems

 � dieAusschreibungPflichtendesAuftraggebers
• MindestinhalteinBekanntmachungundAusschreibung
• ZulässigeundunzulässigeFreiräumedesBVergG:Ausder
TrickkistederAuftraggeber

• PflichtzurKonkretisierungderLeistungsbeschreibung
• Besonderheitenbeirahmenvereinbarungen/Teilvergabe/
optionen

 � PrAXISTIPPSZuEIGnunGS,AuSWAhLund
ZuSchLAGSKrITErIEn

• BestangebotsprinzipimBVergG2018:dasTodofürBieter
• notwendigerInformationsgehaltderAuswahlund
Zuschlagskriterien

• JuryundBewertungskommission:Grenzenbeim
Ermessensspielraum

• Anforderungenanobjektivitätundnachvollziehbarkeitder
Entscheidung

• WelcheAuswahlundZuschlagskriterienunterliegennicht
derPräklusion?

 � PrüfenSiedenLeistungsvertrag
• EingeschränktePflichtdesAuftraggeberszur
Vertragsnorm

• JudikaturübersichtzurechtswidrigenVertragsklauseln
• Vertragsstrafen,Bankgarantien,haftung:MinimierenSie
Ihrrisiko!

 � SogestaltenSieIhrAngebotoptimal
• Strategiengegenunliebsame
Ausschreibungsbedingungen

• InformationsansprüchedesBieters,erlaubte
KommunikationmitAuftraggeber

• ArbeitsundBietergemeinschaften
• SubunternehmerimLichtedesBVergG2018

 � Alternativangebote
• PflichtzumAlternativangebot?
• WelcheAbweichungenvonderAusschreibungsind
erlaubt?

• nachweisderGleichwertigkeitimAngebot

 � ElektronischeVergabe
• WasändertsichfürBieterTypischeFallstricke
• WiesichBieterambestenvorbereiten

dauer:9.0017:00uhr

InhALT



Fundierter einstieg in das Vergaberecht 

Vergaberecht für Anfänger Eur1.790 
21./22.März2023

Die Ausschreibung in der Praxis  Eur1090 
23.März2023

Kombibuchung: Vergaberecht für Anfänger und  
Die Ausschreibung in der Praxis Eur2.390 
21.23.März2023

Vergaberechtlicher Lehrgang 

9 Tagesmodule,Start:27.April2023 Eur4.790

inkl. optionales Modul für Sektoren-Auftraggeber 
2.Mai2023 Eur5.290 

Fachseminare im Vergaberecht

Vergaberecht für  
Sektoren-Auftraggeber  2. Mai 2023
Verhandlungsverfahren  
nach BVergG 2018 9. Mai 2023
100 Tipps für Ihre  
Ausschreibungsunterlagen  23. Mai 2023
Auftragnehmer-Tag   25.April2023
Teilnahmegebühr für 1 Fachseminar  EUR 890

Sonderkonditionen bei frühzeitiger Buchung 

Woraufwarten?SiehabenAnspruchauf100 Euro 
Frühbucherbonus,wennSiebis2MonatevorderVeranstaltung
buchenundzahlen.Bis1Monatdavorsindes50 Euro.
SiekönnendenFrühbucherbonusbeiZahlunginAbzugbringen.

Leistungen

VortragsdokumentationundvolleVerpflegung.
AllePreiseverstehensichzuzüglich20%Mehrwertsteuer.

Veranstaltungsorte
diehotelsinWiengebenwirIhnenzeitgerechtbekannt.

Veranstaltungstipp
Vergabeforum
Konferenz|12./13.oktober2023,Wien
ÖsterreichsgrößtePlattformfürAuftraggeber 
undBieter

Anmeldung

Haben Sie Fragen? Rufen Sie mich an!

Cita Plaiasu, organisation
T:+431/522582013

businesscircle.at/vergabe

anmeldung@businesscircle.at

Gutzuwissen
detaillierteInhalte,alleTermineund
Anmeldungunter

businesscircle.at/vergabe

BuchenSiejetztonlineundsichernSiesich
IhrenPlatz!

BleibenSiemitunseremnewsletterbestens
informiert:businesscircle.at/news

Jetzt  

ticket 
Sichern

Veranstalter
BusinesscirceManagementFortbildungsGmbh
halbgasse7,A1070Wien,T+43/1/5225820


